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Hovione: investir 8 a 10
milhdes/ano sem apoios

Hovione tem entre os seus activos 35

patentes originais. Um portfolio que sus-
tenta 350 patentes validas em 40 paises. “So-
mos das empresas com mais patentes em
Portugal’, afirma Peter Vilax, administrador
da empresa quimica, fabricante de princi-
pios activos para medicamentos como anti-
bidticos ou anti-virais, que depois vende a
um leque de cerca de 60 clientes, entre as
grandes multinacionais farmacéuticas, as
biotecnolégicas e industria de genéricos.
Entre os 19 novos medicamentos a langar,
este ano, no mercado norte-americano, hd
trés em cujo desenvolvimento a Hovione
participou.

Segundo o administrador, a empresa in-
veste em 1&D cerca de 10% e 12% dos 78
mithées facturados. Dos 650 trabalhadores,
100 estdo afectos ao departamento de inves-
tigacdo. Uma actividade que em 2002 a em-
presa instalow num centro em New Jersey,
nos Estados Unidos. Tem ainda uma fébrica
em Macau, mas é em Loures, a sua sede que
desenvolve ainda grande parte da activida-
de, empregando 450 trabalhadores, 80 dos
quais na drea de I&D.

Questionado sobre o recurso a incenti-
vos publicos, designadamente o SIUPI, Pe-
ter Vilax explica que a “complexidade ¢ ago-
ra tio grande” que a empresa deixou de
utilizar fundos piublicos, ao contririo do
que aconteceu na década de 90. Alids, no
que respeita ao depésito de patentes no
INPI - Instituto Nacional de Propriedade
Industrial, 0 administrador diz que o pro-
cesso é simples. “Este ndo ¢ condicionado
pela burocracia. O que significa que, pelo
menos por uma vez, a culpa ndo ¢ do Esta-
do. E das empresas. O baixo nimero de pa-
tentes € reflexo da mentalidade dos empre-
sarios portugueses que querem o ‘break-
even’ a 12 meses € o ‘pay-off” a 18 meses”. E

Peter Vilax propde que os fundos publicos sej
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am apenas canalizados para empresas

incentivas utilizados

1. $1UPY - Incentivos & Utilizagao da
Propriedads {ndustrial. Financia pedidos de
patentes nacionais, internacionais e respec-
tiva manutengio, bem come registo de mar-
tas e desenhos industriais. Cerca de 65%
dos beneficidrios sdo inventores indepen-
dentes As empresas estac em minoria,

Peter Vilax propde a
criacdo de um
Certificado de Empresa
Inovadora, atribuivel
em funcéo do ndmero
de doutorados e
licenciados

eirpregues.

fazendo jus a sua condigdo de membro da
Cotec, Peter Vilax deixa uma sugestao: que
os fundos piiblicos sejam apenas canaliza-
dos para as empresas inovadoras. A seme-
thanga do que aconteceu no PEDIP, em que
se introduziu a exigéncia de certificado de
qualidade, o empresirio propde a criagao
de um Certificado de Empresa Inovadora,
atribuivel em fungdo do numero de douto-
rados e licenciados empregues ou da per-
centagem de renovagio da carteira de pro-
dutos e servigos. B

Victor Machado

A empresa queixa=se de ter tido uma ma experiéncia com o capital de riscos publicos.

Biotecnol: capital
de risco avesso a [&D

Biotecnol opera no segmento da bio-

tecnologia farmacéutica. Constituida
em 1996, ¢ uma empresa jovem, com sede
num pais sem tradi¢do em biotecnologia,
que opera num sector de capital intensivo
e de retorno lento. Um conjunto de facto-
res adverso & atrac¢do de investidores. No
final do ano passado, a empresa conseguiu
fechar contrato com a PME Investimentos,
a tnica capital de risco que aceitou envol-
ver-se. Antes do desaire das tecnolégicas, o
Banco Mello Investimentos aceitou finan-
ciar o projecto, mas o interesse dos investi-
dores nacionais pelas ‘start-ups’ tecnolégi-
cas esfriou com a recessio, O afastamento
nio aconteceu s6 em Portugal, mas para
que uma empresa portuguesa possa atrair
investidores internacionais é importante
que o conforto da presenga de um investi-
dorlocal. Ha ainda a questdo da dimensao:
os fundos internacionais querem opera-
¢bes com mais escala, Agora, j& com uma
carteira de produtos oncolégicos em ‘pipe-
line) ou seja na fase de testes pré-clinicos, a
empresa estd a tentar levantar mais capital,
preferencialmente junto de capitais de ris-
co especializadas ou ‘corporate partners)
revelou Pedro Pissara, o fundador , num
encontro capital de risco e bioempreende-
dores, organizado pela Gesventure na pas-
sada semana.

O empresario comega por dizer que o
arranque da empresa foi sustentado por
um projecto de investigagio financiado a
80% pelo Programa PRAXIS XX1. “Os res-
tantes 20% foram suportados com as re-
ceitas geradas por servigos de consultoria,
que, de resto, acabaria por ser a principal
actividade da empresa até muito recente-
mente. Quando os responsaveis decidiram
alterar o modelo de negdcio, recorrendo &
compra de compostos para desenvolvi-
mento, foi necessdrio levantar mais capi-
tal, Recorreram ao NEST. “Novos Entraves

Incentives utilizados

1. PRAXIS XXI - Intervengao Operacional
da Ciénela o Tecnologia. O programa finan-
ciou bolsas de formagdo 8 projectos de in-
vestigagdo eatrs 1994 ¢ 1999, o perfodo
ge vigancia do QGA H. Foram lnvestides
500 mithdes de euros de fundos pablicos.

2, NEST - Novas Empresas de Suporte
Tacnoldgice. Apoia a criago de emprasas,
garantindo acesso directo ao Fundo de
Sindicagdo de Gapital de Risco. £ o meca-
nisma central do fomento ao empregnde-
dorismo e & transieréncia de tecnologia
das universidadss para o mercado.

0 arangue da
empresa foi
sustentado por um
projecto financiado a
80% pelo Programa
PRAXIS XXI.

ao Sisterna Tecnolégico”, na versio de Pe-
dro Pissara. “Nao funciona. Foi uma aven-
tura de Um ano”. Terminou bem, com a
entrada da PME Investimentos, mas o em-
presario nao deixa de criticar: “tivemos
uma péssima experiéncia com o capital de
risco publicos, os tempos de resposta sdo
brutais” Ainda assim, reconhece, “ a dina-
mica comega a mudar”. B



